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Excusas comunicativas 
Vamos a por ello, pedirólogo

Tómate tu tiempo y prepara tu lista con las excusas comunicativas y las excusas relacionales que implementa-

rás para mantener la conexión y la relación viva con tus clientes, inversores, empleadores y donantes actuales.

ACCIÓN QUIÉN CUÁNDO

Marketing

Artículos en el blog

Podcasts

Vídeos

Estudios e informes

Entrevistas

Webinarios

Otras

Excusas relacionales (relación con la persona/cliente)

Llamadas telefónicas

Reuniones presenciales

Envío personalizado

Felicitación por su cumpleaños

Felicitación de Navidad


