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Tu público ideal 
Vamos a por ello, pedirólogo

 Ɖ Ficha de tu público ideal. Rellena una tabla como la que te muestro por cada inversor, donante, empleador o 

cliente ideal, y una por cada uno de los conectores y embajadores que te han facilitado el acceso a un contacto.

Nombre y apellido de tu público o de cada embajador/aliado:

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

DATOS CLAVE INFORMACIÓN

QUIÉN ES
Su trayectoria personal y 
profesional

Responsabilidad actual.

Responsabilidades anteriores.

Fecha de nacimiento.

Formación.

Familia.

¿Hombre o mujer?

Fecha y lugar de nacimiento.

ESTILO COMUNICATIVO  
Preferencias en la comunicación.

PROBLEMAS/OPORTUNIDADES 
Enumera los problemas y 
desafíos de tu público ideal.

SOLUCIONES DESEADAS 
Enumera las soluciones 
posibles. 
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DATOS CLAVE INFORMACIÓN

BACHES Y SOCAVONES 
Enumera las posibles objeciones 
que pueden surgir y cómo las 
vencerás.

TOMA DE DECISIONES
Concreta quién decide, cómo, 
cuándo y con qué criterios

.

ALIADOS Y EMBAJADORES 
Escribe los nombres y apellidos 
de las personas que te han 
conectado con tu público ideal.


