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Preguntas wow

Vamos a por ello, pedirélogo

Preguntas wow para cerrar acuerdos ganadores. Diferenciamos cuatro tipos de preguntas:

1. Preguntas de situacion.

Son preguntas que recogen hechos, informacion y datos de referencia sobre la situacion existente de tu clien-
te, donante, empleador o inversor.

® ;Cudl es su principal prioridad y motivacion para este afio?

Materiales descargables del libro E/ arte de pedir para conseguir tus objetivos
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Ejercicios descargables del libro E/ arte de pedir para conseguir tus objetivos
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2. Preguntas de problemas.
Son preguntas que ayudan a explorar los problemas, las dificultades e insatisfacciones de tu publico objetivo.

® ;Cuél es su mayor problema?

Ejercicios descargables del libro E/ arte de pedir para conseguir tus objetivos
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Ejercicios descargables del libro E/ arte de pedir para conseguir tus objetivos
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3. Preguntas de implicacion.
Este tipo de preguntas hacen aflorar las consecuencias de los problemas anteriores. Ayudan a tu interlocutor
a entender la gravedad de su problema.

® Sieste problema no es resuelto, ;cuadles son las consecuencias?

Ejercicios descargables del libro E/ arte de pedir para conseguir tus objetivos
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4. Preguntas de necesidades/beneficios.
Son preguntas que tienen como objetivo que tu audiencia exprese, con sus propias palabras, los beneficios de
la solucidon que ambas partes buscais.

® Situviera una varita magica, ;qué soluciones le gustaria alcanzar?

Ejercicios descargables del libro E/ arte de pedir para conseguir tus objetivos
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Ejercicios descargables del libro E/ arte de pedir para conseguir tus objetivos




